
Eminentia Advisory —
Venture Architects
Eminentia Advisory est un programme premium de Conseil stratégique 

& financier indépendant porté par la société Batsela Asset Management 

(RCS 819806068, Bordeaux), boutique financière fondée en 2016 et 

régulée par l'ORIAS (CIF & COBSP).



EMINENTIA ADVISORY — VENTURE ARCHITECTS

Structurer. Sécuriser. 
Accélérer.
Accompagnement stratégique global 
pour dirigeants post-MVP / PoC

De la validation du concept à la construction d'une entreprise 

pérenne.



LE CABINET
Un partenaire stratégique aux côtés des dirigeants
La phase qui suit la sortie d'un MVP ou d'un PoC constitue l'un des moments les plus sensibles dans la vie d'une entreprise.

Les arbitrages réalisés à ce stade — structuration du modèle, stratégie commerciale, financement, organisation interne — conditionnent durablement :

Capacité d'exécution Solidité financière Maîtrise des risques Valorisation future

Crédibilité vis-à-vis des partenaires et investisseurs

Notre cabinet intervient comme partenaire stratégique de proximité, avec une approche transversale intégrant vision stratégique, discipline financière et 

structuration opérationnelle.

Notre ambition :Permettre aux fondateurs de transformer une innovation validée en entreprise solide, scalable et durable.



UNE OFFRE INTÉGRÉE 360°
Une approche globale des enjeux structurants
I-Conseil en stratégie

01

Structuration et optimisation du business 

model

02

Élaboration du business plan et modélisation 

financière

03

Définition de la stratégie commerciale et du 

Go-To-Market

04

Identification et négociation de partenariats stratégiques

05

Pilotage prévisionnel de la croissance (interne ou externe)



II-Organisation & gouvernance

1

Structuration des 
activités

Création ou réajustement de 

la matrice organisationnelle

et clarification des 

responsabilités

2

Rôles stratégiques

Définition des rôles 

stratégiques clés, creation 

des fiches de poste

3

Besoins humains

Planification des besoins

humains à court et moyen 

terme (horizon 3 ans)

4

Recrutement & 
incentive

Politique de recrutement et 

dispositifs d'incentive



III-Levées de fonds & financements

• Analyse et détermination de la valorisation

• Structuration de la documentation investisseurs

• Préparation des supports stratégiques (deck, mémorandum, BP)

• Organisation et structuration de la dataroom

• Coordination des roadshows

• Recherche et négociation de financements publics, privés et bancaires

• Accompagnement au closing (Terms Sheet, contrats d’investissements, 

protection des associés fondateurs)



IV-Conseil financier opérationnel

Maîtrise financière

Un pilotage rigoureux pour sécuriser 

chaque étape de votre croissance.

Budgétisation et contrôle de gestion

Optimisation des coûts

Pilotage de la trésorerie

Structuration des relations bancaires



V-Sécurisation & gestion des risques

Prévention des 
risques opérationnels

Dispositifs de 
continuité d'activité

Optimisation fiscale Structuration 
juridique

Contrats clients, 

fournisseurs, partenaires, 

collaborateurs



NOTRE MODÈLE D'INTERVENTION
Une méthodologie structurée en trois étapes
1. Diagnostic stratégique approfondi

Consultation initiale – 500€ / heure

Un parcours d'analyse complet permettant :

• une compréhension fine du modèle économique

• l'identification des fragilités structurelles

• la hiérarchisation des priorités stratégiques

• la définition d'une feuille de route claire et opérationnelle

Ce premier travail pose les fondations de l'accompagnement.



2. Accompagnement stratégique, avec levée de fonds

Pour les entreprises nécessitant un financement structurant :

5 000€
Frais de dossier

3-5
Mois d'accompagnement

2%
Success fee

Des financements obtenus 

(minimum 1M€)

5%
Entrée au capital

Notre intervention dépasse la simple mise en relation : nous structurons l'entreprise pour optimiser sa valorisation et sécuriser sa 

trajectoire post-levée.



3. Accompagnement stratégique continu, sans levée de fonds

Pour les dirigeants souhaitant structurer et accélérer sans levée immédiate :

5 000 € / mois 15 heures

d'accompagnement stratégique mensuel

Intéressement

au chiffre d'affaires

Un accompagnement régulier, exigeant et orienté performance durable.



UNE RELATION D'ALIGNEMENT
Au-delà du conseil : un engagement dans la création de valeur
Nous intervenons dans une logique d'alignement d'intérêts.

La structuration stratégique précoce permet :

Éviter les erreurs structurelles coûteuses

Préserver la valeur actionnariale

Optimiser les conditions de financement

Professionnaliser la gouvernance

Sécuriser la croissance

Nous travaillons aux côtés du dirigeant comme un partenaire stratégique indépendant, engagé dans la réussite à long terme de l'entreprise.



NOUS CONTACTER
Échangeons sur votre trajectoire

Une première consultation stratégique permettra d'évaluer :

• la maturité de votre organisation

• les enjeux prioritaires

• les leviers de création de valeur

• la trajectoire optimale de structuration et de financement

Batsela Asset Management

Email : contact@batsela-am.com

Téléphone : (+33) 626 011 969 / (+33) 699 944 477 / (+33) 664 179 414

Site web : www.batsela-am.com
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